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Préesentation

Depuis plus de 18 ans, Salesfactory aide ses clients a améliorer leur performance commerciale en

développant leurs ventes et en valorisant leurs produits.

De la recherche de gisement de croissance en amont jusqu’au dernier metre, en passant par
I'activation promotionnelle, les stratégies multicanal, les data et les relations media et influenceurs,
Salesfactory accompagne et forme ses clients sur toutes les étapes de la chaine de fabrication (de
valeur) des ventes. Nous aidons nos clients a défendre leurs positions commerciales et a en

conquérir de nouvelles.
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Chiffres cles 2023

Actualisés le 25/09/2024

v Heures de formation ; 760
v' Personnes formées : 58

v Taux de satisfaction global : 8,7/10

Nous mettons régulierement nos chiffres a jour
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Catalogue

Notre catalogue en lighe : https://salesfactory.catalogueformpro.com/

= Formation Initiale PAC'GPC

» PAC'GPC — Module 1 - La ventilation des ventes

= PAC'GPC - Module 2 - Gisements et stratégies commerciales
= PAC'GPC — Module 3 - Gestion de la Production Commerciale

= Formation Merchandising Libre-Service
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Démarche d’amelioration continue

Si vous rencontrez une difficulté pendant votre formation ou si vous souhaitez nous proposer des axes

d’amélioration, vous pouvez en informer Christophe FAURE en renseignant :

* le questionnaire de satisfaction

« par mail a christophe.faure@salesfactory.fr

Les réclamations et axes d’amélioration seront étudiés par notre équipe dans les 72h a réception de votre
demande. Christophe FAURE prendra alors contact avec vous afin de vous apporter une reponse par

mail ou par télephone.
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Formation des personnes en situation de handicap

Notre démarche d’accompagnement vise a prendre en compte vos besoins, permettre de construire des
aménagements, étre a votre écoute et vous donner la possibilité de suivre votre formation dans des

conditions optimales.

Vous étes en situation de handicap, contactez notre référent handicap afin qu’il puisse mettre en ceuvre
les mesures necessaires pour vous accueillir, prévoir des adaptations pédagogiques et amenagements

adaptés a votre handicap.

Référent Handicap :

Nom : Christophe FAURE

Téel: 0141388190

Malil : christophe.faure@salesfactory.fr
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Lieux de formation

Dans vos locaux

Nos formations peuvent se faire dans vos locaux et étre adaptées a vos besoins pour mettre en pratique
rapidement

Dans nos locaux

Nous vous accueillons pour nos formations « Merchandising Libre-Service » dans un lieu dédié
permettant une mise en pratique adaptee :

Puzzle Coworking - 3 place du Ratrait 92150 Suresnes
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Contacts

Responsable de I'organisme de formation
Christophe FAURE - 01 41 38 81 90 - christophe.faure@salesfactory.fr

Responsable pedagogique
Christophe FAURE - 01 41 38 81 90 - christophe.faure @salesfactory.fr

Responsable administratif

Elodie HENRY - formation@salesfactory.fr

Référent handicap
Christophe FAURE - 01 41 38 81 90 - christophe.faure @salesfactory.fr
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